Expansion

Las empresas biotecnologicas
espaiiolas buscan socios en Israel

INTERNACIONALIZACION/ Una decena de comparifas e instituciones nacionales del sector biofarmacéutico
viaja a Tel-Aviv para forjar acuerdos con firmas locales y afianzar sus planes de salida al exterior.

Sergio Saiz. Env. Esp. Te-Aviv
“Nos estamos convnrtxendo

salud”. Estas palabras del mi-
nistro de Finanzas de Israel,
Yuval Steinitz, definen el inte-
rés que este pais despierta en
todo el mundo entre las com-
paiiias biofarmacéuticas.
También el de las empresas
espafiolas, que ante la falta de
inversores en territorio nacio-
nal, handecidido probarsuer—
te en Israel y buscar socios
con los que compartir su
aventura internacional.

En un pais con mas de 800
start-ups tecnolégicas y un
fondo de inversién guberna-
mental de 250 millones de d6-
lares (200 millones de euros)
para apoyar la creacién de
empresas que apuesten por la
I+D, Israel se ha colocado ala
vanguardm en el campo bio-

Cadaaﬁo la ciudad de Tel-
Aviv acoge la feria internacio-
nal BioMed, un referente en
el sector y una cita que ya se
ha consolidado en la agenda
de empresas e instituciones
espafiolas, ya que alli acuden
cerca de 6.000 directivos de
firmas de todo el mundo. Cer-
ca de una decena de compa-
fifas nacionales, entre las que
se encontraban la vasca Pro-
genika, la catalana Palobiofar-
mao lagallega Galchimia, que
en breve empezara a cotizar
en el MAB, han viajado hasta

Representantes del Icex y el CSIC, en el ‘stand’ de mmhwmmwm

Alianzas internacionales entre iguales

Israel con un doble objeti

buscar socios o, en su defecto,
clientes para sus productos.

Relaciones bilaterales

“Israel es un foco para las re-
laciones comerciales, tecno-
logicas o de inversién por su
masa critica en el sector de
ciencias de la vida, pero tam-
bién sirve como punto de en-
trada al mercado estadouni-
dense”, tanto por las relacio-
nes bilaterales entre ambos
paises como por el apoyo de
los fondos americanos a las
compaiiias locales, apunta
Ratl Vifia, responsable de

Tecnologia y Proyectos del
Instituto Espaiiol de Comer-
cio Exterior (Icex).
Francesc Roca, responsable
delaconsultora FRST2, repre-
senta varios proyectos espaio-
les, para los que busca tanto
compradores como clientes.

blicos estan reservados para
las compaiiias nacionales, por

Apuesta institucional

Ademés de las empresas, las
instituciones puiblicas espafio-
interés por el sector biofarma-
céutico israeli. El Centro Su-

mensajes a un teléfono mévil.

perior de Investigaciones
Cientificas (Csic) acudié el
afio pasado por primera vez a
Biomed, y harepetidoen 2012.
El objetivo del Csic es contac-
tar con empresas de todo el
mundo a las que poder licen-
ciar algunas de las patentes de
la institucién. A Tel-Aviv, el
centro ha llevado 24 patentes,
aunque tiene més de 300 ofer-
tas uecnoléglms en su cartera,

Por qué hacer
negocios en Tel-Aviv

Apoyo financiero: el

Gobierno israeli tiene
varios fondos para apoyar la
creacién de empresas, pero
sblo invierte en firmas locales.

nocimiento del Csic. Quien
también para
promocionar la biotecnologia
espafiolahasido Asebio, lapa-
tronal del sector, que repre-
senta a cerca de 200 compa-
iiias. En BioMed, la asocia-
cién presentd el amplio pipeli-
ne (cartera en investigacion)
en el campo industrial de las
biotecnoldgicas nacionales,
con la mayor parte de sus de-
sarrollos listos para ser explo-
tados a nivel comercial.



